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AFA GROLIF

S PRAYERS
MAQUINARIAS Y REPUESTOS E.L.R.L.

Afa Group de Maquinarias y Repuestos ELLR.L, es una empresa lider en el norte peruano, creada con el
profundo desafio de cooperar en el desarrollo y mecanizacian del agro nacional, ofreciendo magquinaria
agricola de Gltima generacion , Repuestos y accesorios de |a mas alta calidad; nos esforzamos en ser cada dia
mejores con atenciones puntuales y brindando soporte en el lugar donde nuestros clientes se encuentren.
De este modo queremos retribuirles su preferencia y recordarlas que estamos prestos para atenderlos.
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GNT es la empresa lider en productos para embalaje de
fruta fresca, donde sus socios cuentan con mas de 30 anos
de experiencia en el rubro. Esto hace de GNT una
compania confiable y responsable a la hora de escoger sus
materiales. Con sus fabricas en China, GNT ha desarrollado
la mas alta tecnologia, para innovar y satisfacer la alta
demanda del mercado en cortos periodos de tiempo, lo
que nos hace lideres en calidad, produccion y logistica.

Av. Del Pinar 134 Of. 403, Chacarilla del Estanque, Surco, Lima - PerG  (51) 13756669 (51) 955302861 _gntperu@gnt.cl
Arrayan 2750 Of. 402, Providencia, Santiago - Chile = (56) 2 22276669 (56)9 88395592 gnt@gnt.cl
www.gnt.cl
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MAS UNIDOS QUE NUNCA

| Peru enfrenta factores climaticos que hoy golpean a muchas regio-
nes del pais, por lo que expresamos nuestra solidaridad con las
poblaciones afectadas. El sector agricola también se ha visto
b Derjudicado por los embates de la naturaleza, en menor
o0 mayor medida; sin embargo, estamos seguros de que
los productores agricolas saldran airosos de las dificul-
tades de esta etapa.

Afortunadamente, hemos recibido, de otro lado, buenas
noticias. Una de ellas esta relacionada a Indonesia, in-
teresante mercado que representa un nicho de buenas
oportunidades para nuestra uva de mesa. Ya se ha supera-
do el impasse que tuvimos en un aspecto sanitario y se esta
buscando la soluciéon definitiva; también se esta haciendo el
seguimiento al tema de puertos, ya que no podemos ingresar
nuestra oferta por el puerto Yakarta. Este retraso se debe a que
aun esta pendiente el reconocimiento de nuestro sistema nacional
de inocuidad; sin embargo, el trabajo que se viene realizando con Se-
nasa permite avizorar que obtendremos la certificacion muy pronto. El
Peru tiene uno de los sistemas agricolas mas productivos, tecnificados
y modernos del mercado, de manera que cuando todo el proceso esté
resuelto, con seguridad, veremos a Indonesia crecer como un auspicioso
destino comercial de nuestra cotizada fruta.

Con informacion interesante y oportuna, ProVid Noticias llega una vez mas a
sus lectores, constituyendo un espacio a su servicio para abordar los temas mas
importantes del rubro viticola.
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PERU AMPLIA VARIEDAD DE UVAS PARA EXPORTACION

EL FUTURO DE LA RED GLOBE

Carlos Zamorano, gerente general de ProVid, asegura que Peru sigue creciendo como
exportador de uva de mesa y que avanzara en su posicionamiento a nivel mundial, mientras
se va realizando un paso progresivo a nuevas variedades. Asi también, anuncia un proximo
proyecto con PromPeru para establecer y sistematizar informacion util para los productores.

B Qué resultados se han conseguido en la
campaiia 2016/2017?
< Como todos conocemos, hemos atravesado
serios problemas con las lluvias presentadas
en el sury en el norte del pais. Esta situacion ocasio-
no resultados diversos entre los productores. Algu-
nas empresas no fueron afectadas porgue ya habian
terminado su proceso de produccion y cosecha; por
otro lado, algunas ya tenian su produccién en plan-
ta y no podian preparar el embarque. Del mismo
modo, tuvimos un porcentaje de empresas con sus
uvas aun colgadas; en este caso, la fruta se mancha
y genera alteraciones.

Teniendo en cuenta los problemas presentados en
esta ocasion, hemos cerrado la campafa con un cre-
cimiento de 9% respecto al aflo anterior.

éCoémo va el giro hacia nuevas variedades? éCémo
se esta dando el paso de la Red Globe a la Seed-
less?

El proceso es un poco lento, no se puede realizar de
un dia para otro. Se han tomado decisiones impor-
tantes y eso ha llevado a una reduccioén en el cultivo
de la Red Globe. En la campafa 2015-2016, tuvimos
177 millones de toneladas métricas de produccion
contra 156 millones en este afo. Esto significa que
la Red Globe ocupaba el 80% del mercado y ahora
entramos a una reduccion de casi el 50%, quiza hasta
un pPoco menos; esto da lugar al evidente crecimien-
to de otras variedades.

Es importante recordar que no estamos menospre-
ciando la Red Globe; hay muchos productores que
siguen especializandose en su cultivo. Es un produc-



to de primera categoria, muy apetecible en el merca-
do. Lo gue buscamos es un balance con las otras va-
riedades, lo cual no es sencillo, porque la Red Globe
tiene muchas caracteristicas positivas: es mas facil
de manejar, tiene mayores rendimientos en numero
de cajas por hectarea, lo que hace que sea un pro-
ducto dificil de reemplazar.

Lo que debemos hacer es empezar a conocer las
nuevas variedades, los requerimientos del mercado,
las distintas condiciones de manejo; tenemos que
acostumbrarnos a producciones un poco mas bajas
por hectadrea, lo que es recompensado con mejores
precios de venta.

Como siempre, la agricultura moderna es intensiva
en inversion de capital, asi como lo es en mano de
obra, pero son decisiones importantes y no son de
rendimiento rapido en el tiempo, hay que esperar que
crezca la planta, esperar a hacer todos los procesos
hasta la cosecha vy luego el tema de exportarla para
ver la reaccion de los mercados. Es un paso bastante
sensible, pero es un sector que sigue potenciando-
se en el Peru, especialmente en la uva que ha tenido
buen crecimiento.

Nos hemos posicionado como el segundo exporta-
dor de uva en Estados Unidos y como quintos en el
mundo. ¢Qué proyecciones hay por delante?

Estos posicionamientos van a cambiar muy pronto,
porgue estamos en un proceso de crecimiento. Lo
mas natural es que aumenten las areas de produc-
cion en Piura y en Ica. En esta, sucedera si llegamos a
ser capaces de resolver los problemas hidricos, como
lo planted su gobernador. Ica tiene muy buen rendi-
miento y excelente calidad de fruta, es por eso que
representa un magnifico negocio en la medida que
se encuentre mas mercados.

Si aparecen nuevas tierras, evidentemente el resto de
variedades calzardn ahi; pero no podemos sembrar
uva en todo el pais porgue competiriamos con no-
sotros mismos. Es necesario ir midiendo los merca-
dos y es por eso gue la accion gremial es importante:
mientras sigamos creciendo, los socios apreciaran
recibir informacion sistematizada. Cada productor
maneja sus propias cifras respecto a areas, rendi-
miento, costos e inversiones, pero la idea es comen-
zar a sistematizar la informacion global de mercados;
esto serd un valor agregado para los asociados y una
desventaja para aguellos que no puedan acceder a
este banco de datos y gue tengan gue hacer otro
tipo de inversién para tenerlo. Creo que nadie debe-
ria permitirse tomar este tipo de riesgos de inversion
sin tener informacioén consolidada a la mano.

affrﬁ//%fz ////f.

hllwu ilﬂ“ﬂlllmmn

“ LA RED GLOBE OCUPABA EL 80%

DEL MERCADO Y AHORA ENTRAMOS A
UNA REDUCCION DE CASI EL 50%, QUIZA
HASTA UN POCO MENOS; ESTO DA
LUGAR AL EVIDENTE CRECIMIENTO DE
OTRAS VARIEDADES”

éLa finalidad es motivar a que mas empresas se
asocien?

Si, esa es la idea principal. Algunos productores no
estdn conscientes del beneficio de estar unidos vy
de los servicios especificos que puede brindar un
gremio. Hay que comenzar a mapear el crecimien-
to de la industria; eso hard que la informacion sea
necesaria y Util.

La informacidon es el insumo mas caro en este mo-
mento y deberia ser el mas apreciado también. No-
sotros estamos haciendo un esfuerzo especial, esta-
mos contratando gente especializada para organizar
nuestra informacion, para ampliarla, trabajar en me-
jores términos con PromPeruU inclusive, y me refiero
a la informacion global; es algo que me gustaria re-
plicar con los mercados de la uva y del esparrago.




Ya estamos avanzando el tema con dicha institucion
y espero gue podamos anunciarlo oficialmente muy
pronto.

Durante la reunién que sostuvieron el presiden-
te Pedro Pablo Kuczynski y el presidente Donald
Trump, conversaron, entre otros temas, de los pro-
ductos peruanos. ¢Qué expectativas hay respecto
a este mercado?

Estados Unidos es un gran mercado vy lo serd siem-
pre. Es un pais amigo y socio del Peru, tenemos un
TLC con ellos. Considero gue los ajustes que quiere
hacer el presidente Trump no tendrian por qué afec-
tarnos. Nuestro presidente hizo una reflexion a través
de una entrevista en CNN respecto a que Chile, Co-
lombia y Perl -paises socios de EUA-, en el balance,
le vendemos menos de lo que le compramos; estos
datos influenciarian al presidente Trump para tomar
decisiones.

Estados Unidos es un mercado al que accedemos ra-
pidamente: tenemos muchas vias de comunicacion,
facilidad de envio y nos mantenemos con determi-
nados productos en la ventana de exportacion. Ade-
mas, el Perd se ha consolidado como un productor
muy responsable que ofrece una magnifica calidad
de fruta y esto es un beneficio para el consumidor
estadounidense.

Las empresas hacen grandes esfuerzos para ser
competitivas en lo gque es manejo de sus areas, ma-
nejo de agua, en los procesos productivos -tanto en
el campo como en las plantas de procesamiento-
pero, al final, cuando tienen su producto listo, empa-
cado, negociado vy tienen que llevarlo de su planta a
una zona de salida, que es un puerto o un aeropuerto,
hay problemas todavia.

¢Como esta distribuido el mercado de exportacién
de la uva?

Son practicamente entre 60 y 70 mercados a los que
apunta la uva, no todo esta concentrado en Estados
Unidos, aungue obviamente es el mercado mas im-
portante en volumenes y proximidad.

Si sumamos Hong Kong con China continental, es un
segundo mercado, y de ahi como tercero tenemos
a Europa -que esta dividido, porque tiene el ingreso
por Paises Bajos y se distorsiona-, mientras que el
cuarto mercado es Latinoamérica. Si vamos suman-
do a paises como Guatemala, Venezuela, Costa Rica,
Chile, todos estos, conforman un mercado muy im-
portante. Es interesante saber que tenemos un buen
respaldo de Latinoamérica como destino de expor-
Estados Unidos es el mercado destino mds importante. tacion.
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HEISTTJOJRIA DE LA VID PERUANA

UVA DE MESA: CULTIVO COMPLEJO, PERO FASCINANTE PARA LA EXPORTACION

APRECIABLE FRUTO

Felipe Llona y Lionel Arce, pastpresidente y vicepresidente de ProVid, respectivamente, hacen
un repaso sobre los primeros pasos que permitieron consolidar a esta deliciosa fruta, como
uno de nuestros principales productos de exportacion.

Felipe Llona

a uva llegd al Peru en el siglo XVI. Forma

parte de nuestra tradicion agraria desde la

conqguista espafola, ya que los galeones, por

ordenanza real, estaban obligados a traer
sarmientos de uva a las nuevas colonias. Se comen-
z6 a sembrar en Cusco, Ayacucho y Huancavelica,
extendiéndose también a la costa. Nos convertimos
en un gran exportador de uvas y licores entre los
afos 1600 y 1700, tanto, que los espafoles crearon
un tributo especial para las bebidas peruanas.

Pasados los afos, luego de la reforma agraria, de-
cretada el 24 de junio de 1969, el sector privado em-
pieza a adquirir propiedades de acuerdo a la ley de
tierras. Segun Lionel Arce, gerente general de Com-
plejo Agroindustrial Beta, se impulsa el cultivo de
uva de mesa con fines de exportacion, a fines de los
90: “Se comenzo con las seedless, con las varieda-
des Flame y Thompson; sin embargo, los primeros
resultados no fueron los esperados, ya que no se
trabajo con los patrones adecuados, la experiencia

Lionel Arce

era muy limitada. A pesar de la poca produccion y
de la baja calidad, los precios eran altos; Inglaterra,
primer pais a donde se hicieron las exportaciones,
pagaba la caja por encima de 45 dolares”.

Para los inicios de la década siguiente, seria Antonio
Rotondo, de las bodegas Tabernero, quien traeria las
primeras cepas de la Red Globe, de Chile, remmemora
Felipe Llona, pastpresidente de ProVid. La evaluacion
de los cultivos peruanos, tanto de la seedless como
de la Red Globe, contd con la asesoria de consultores
externos, quienes determinaron que muy poco culti-
vO estaba apto para la exportacion. Es de esta nece-
sidad gue Llona tiene la idea de crear la Corporacion
Fruticola de Chincha (FruChincha), en la que se reu-
nen varios agricultores y se comienza a manejar un
protocolo de exportacion para el desarrollo y cultivo
de la uva de mesa.

Conforme las exportaciones iban en aumento, se
observd que no solo se cultivaba uva en Chincha



sino, también, en Ica, por lo que se decidid unir a los
agroexportadores en una institucion mas grande.
Felipe Llona fue fundador y primer presidente de
ProVid, gremio que dio representatividad a los pro-
ductores viticolas ante el Estado, como paso funda-
mental para fortalecer la exportacion del producto.

RACIMO EXPORTADOR

La Red Globe se consolidd como la variedad ideal
de la oferta peruana, en virtud a su sabor, a su
buen color y a su buen tamafo. Llona explica que
“si bien hoy experimentamos la tendencia hacia las
uvas seedless, en cuanto a produccion y consumo,
existen mercados tradicionales como China, por
ejemplo, donde la Red Globe podrd mantener la de-
manda, en la medida que mantenga la calidad de
siempre”.

Lo cierto es que se ha avanzado mucho con nuestra
oferta viticola. En el 2007, el Perd no aparecia en las
estadisticas de los paises exportadores de uva, sin
embargo, hoy somos el guinto exportador a nivel
mundial. Tanto Felipe Llona como Lionel Arce, reco-
nocen el valor de ProVid para el fortalecimiento del
Peru entre los lideres en exportacion de uva de mesa.
La exportacion se consolidd con el primer envio
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oficial a Estados Unidos, que contd no solo con un
acuerdo de TLC, sino también con acuerdos fitosani-
tarios que afianzaron el proceso de exportacion; en
este sentido, Agap vy Senasa jugaron un papel funda-
mental para concretar las negociaciones. Es impor-
tante valorar, también, la participacion de la gente de
campo, por su adaptacion a la nueva tecnologia y su
colaboracion con el empresario.

El futuro de nuestra oferta exportable tiene varios
retos por delante. Lionel Arce considera que la Red
Globe puede marchar como un negocio maduro.
“Para ello, se debe mantener su competitividad,
con una capacidad de produccion importante, ba-
jos costos de maquila, una buena relacion con las
navieras para fletes competitivos y tener socios co-
merciales que defiendan el producto en el lugar de
destino”, indica.

Por su lado, Felipe Llona afirma que -como otros
gremios lo han hecho- se deberia clasificar las es-
taciones de exportacion para no saturar el mercado
y evitar que disminuyan los precios: “Es importante
gue los exportadores concilien en las fechas, ya que
las expectativas de la uva peruana en el extranjero
son estupendas”.

drostal com.pe
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DEL 23 AL 25 DE MAYO, PIURA SERA SEDE DE LA PRIMERA EDICION

DEL SIMPOSIO INTERNACIONAL DEL AGRO

SIAGRO NORTE
ABRE SUS PUERTAS

En dialogo con ProVid Noticias, Benjamin Cilléniz, presidente de Inform@ccién y gerente
general del Grupo Safco, da detalles sobre las novedades de este importante punto de
encuentro para los actores de la producciéon agricola. El Siuva, tradicional evento dedicado a la
temaética de la uva de mesa —durante mas de dos décadas—, continta vigente dentro del Siagro.

B Cémo nace el proyecto del Siagro, en sus
: versiones norte y sur?
Desde hace casi 23 afios venimos realizando
el evento anual de Siuva, y luego de todo este
tiempo en el que hemos trabajado con tantos temas y
expositores, vimos la necesidad de incluir otros culti-
VoS gue estaban siendo dejados de lado. Entonces te-
niamos, por un lado, la necesidad de continuar con el
Siuva vy, por otro lado, de abordar temas mas tangen-
ciales. Para nosotros es fundamental un programa de
dos o tres dias para que un evento se consolide vy ya
No es necesario un Siuva de dos dias cuando puedes
incluir otros cultivos. Hay muchos inversionistas que
necesitan saber de temas relativamente, mas basicos,
y por eso nuestra necesidad de tocar temas mas ge-
nerales en agricultura. En lo que corresponde a la pro-
ducciodn de uva de mesa, ya estdbamos desarrollando
temas muy avanzados, por o que encaja muy bien
juntar los cultivos y realizar un solo simposio.

Anteriormente teniamos el Siuva Norte, el Siuva Sur
y otros eventos; lo que hemos decidido es realizar,
exclusivamente, Siagro Norte y Siagro Sur como dos
eventos grandes, a los que se sumaran otros meno-
res; por ejemplo, estamos organizando ahora, uno de
investigacion y desarrollo. Todos los simposios que
realizdbamos anteriormente van a estar incluidos
dentro de cada Siagro.

Se ha establecido que el Siagro Norte se desarrollara
en abril y el Siagro Sur en julio. Sin embargo, este afio,
ante los inesperados sucesos climaticos en regiones
del norte y centro del pais, tomamos la decision de
postergar Siagro Norte para mayo, estimando que en
las nuevas fechas programadas, Piura contara con las
condiciones gue garanticen la ejecucion del evento.
Expresamos nuestra solidaridad con todas las perso-
nas afectadas; lamentamos profundamente las pérdi-
das humanas y materiales registradas.

¢En qué se enfocara primordialmente la primera
edicién?

Hemos logrado hacer un programa bastante inte-
resante, que nos da la oportunidad de ir proban-
do nuevos cultivos. En el primer Siagro Norte nos
vamos a focalizar, principalmente, en lo que es el
tema del agua; justamente, a raiz de las lluvias pre-
sentadas en los uUltimos meses, hemos considerado
agregar un par de puntos adicionales para forta-
lecer este asunto. Luego, tenemos el Siba (Simpo-
sio Internacional del Banano), donde tendremos un
blogue importante sobre banano organico; mien-
tras que en Fruticia, que aborda, principalmente,
informacion sobre ardandanos, hablaremos de cere-
zas también. De otro lado, tenemos una presenta-
cion sobre citricos, por los cuales se muestra cada
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vez mas interés en Piura y gueremos incrementar el

conocimiento sobre el tema en el norte; y tenemos SOBRE LA MESA

también el conocido Siuva. Ya, a futuro, iremos inclu-
yendo otros temas; nos queda pendiente la cafia de

azucar, por ejemplo; de igual manera, queremos traer “El Siuva Norte, ahora parte de Siagro Norte,
el Sipa (Simposio Internacional de la Palta) al norte. comprendera las siguientes exposiciones:
Poco a poco vamos a ir acomodandonos a lo que el = Agricultura de precision como herramienta
mercado requiere. de adaptacion al cambio climatico vy las

exigencias del mercado en cultivos de alto valor
Respecto a las conferencias de Siuva, écon qué in- Dr. Stanley Best (Chile)

vitados internacionales se contara?

Tenemos al doctor Andrew Walker, que nos va a
hablar de nuevos patrones resistentes a filoxera y
nematodos; también tendremos una charla sobre
agricultura de precision, un tema de mucho interés,
a cargo del doctor Stanley Best, que viene de Chile; = Rechazo de uva de mesa por concentracion
de ese pais también viene el ingeniero Rafael Ruiz, de metales pesados: analisis de posibles
quien hablara sobre nutricion avanzada en uva de causas y fuentes :

mesa. Yo haré una presentacion sobre la evolucion Pamela Larrauri, AGP Peru S.A.C.

= Nutricion avanzada en uva de mesa de
exportacion en relacion a calidad, desordenes

fisioldgicos y condicidon poscosecha
Ing. Agr. Dr. J. Rafael Ruiz Schneider, Inia (Chile)

de la industria; el producto estd en un periodo de = Nuevos patrones resistentes a filoxera y
cambio muy rapido, debido a los ajustes que esta nematodos
sufriendo el mercado y al ingreso de nuevas varie- M. Andrew Walker, UC Davis Departamento

dades. Voy a ofrecer una vision de lo acontecido de Viticultura y Enologia (Estados Unidos)
en 18 anos de desarrollo de la viticultura peruana y

. * Sujeto a cambios
sobre lo que puede venir a futuro. !
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LA CENTRAL

INDONESIO

Luego de que se lograra superar un problema sanitario que
obstaculizé nuestros envios, la uva de mesa peruana tiene

el camino abierto a este importante destino comercial. Pert e
Indonesia son paises en desarrollo y pertenecen al hemisferio
sur; el sentimiento de lejania es mutuo, pero las oportunidades
de comercializacion permiten avizorar un horizonte prometedor

para nuestras agroexportaciones.

Yakarta

indonesio
comprende un archipiélago conformado por

mas de 17 mil islas, de las cuales unas 6 mil se encuentran

— habitadas

Con una poblacion de 258 millones de
habitantes, Indonesia es considerado el cuarto : ‘
\ ‘ K =g
-y

: Los indonesios incluyen,
considerablemente, las frutas y . ,
: o pais mas poblado del mundo.
las verduras en su dieta cotidiana.
Es la economia mas grande del sur asidtico y esta

El pals tiene necesidades de

importacion de alimentos en dentro de las 20 mas grandes del mundo. Seguin

general, para satisfacer la demanda las proyecciones, se posicionaria en el puesto 12
en el afo 2020.

de su poblacion. Importa alrededor
=) RETOS POR DELANTE

de 140 millones de dodlares en lo

que respecta a uva fresca.

Los prmopales PaIses provgedores ® Mucha fruta que llega a Indonesia esta etiquetada con el

SOn Austra|.|a -por la cercania-y nombre del pais proveedor, como es el caso de la ‘Uva de

E'stados Llnlie 06 —eoiy ACCeso Estados Unidos’, mientras que el producto peruano no

directo y gran frecuencia de " - llega aun de esa manera. Es una tarea pendiente
identificar nuestra uva de mesa con el origen peruano y

lograr que sea reconocida asf en el anaguel; el fin es

llegada-; el tercer proveedor
es China; en cuarto lugar esta
ir ganando la preferencia del consumidor indonesio.

Peru, seguido de Chile, Sudafrica,
Meéxico, Egipto, Iran, India, Grecia,
® Se estd trabajando en conseguir un mejoramiento de
acceso de nuestros productos hortofruticolas. El objetivo

Espana.
es gue se puedan abrir todos los puertos del pais
asiatico para la importacion de productos frescos; para ello,

US$20 millones en exportaciones; e
en el 2015 logré US$10 millones. o ! su oficina de cuarentena deberd reconocer la idoneidad del
En el 2016, por el tema de los o Al sistema sanitario del PerU; en ese aspecto vienen trabajando
permisos, se perdieron cuatro u conjuntamente el Mincetur y el Senasa.

semanas de embargue.

En el 2014, Perd registrod casi

-1

Fuente: Ocex Yakarta, del Mincetur

= 0MNES
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EL DRENAJE CUMPLE UN ROL ESTRATEGICO EN LA GESTION DEL AGUA PARA LA AGRICULTURA

DRENAR PARA

GANAR (Parte II)

* Henk Ritzema, Ph.D.
Gestiéon de Recursos Hidricos
Universidad de Wageningen, Paises Bajos

Aunque el area agricola bajo irrigacion sigue creciendo a nivel mundial, lo cierto es que
se continua invirtiendo muy poco en sistemas de drenaje, cuando estos constituyen
un pilar esencial para sostener las inversiones en riego. A continuacion, abordaremos
Siete razones por las cuales el drenaje es necesario, sequidas de siete aspectos
institucionales que determinan que su manejo sea diferente al del riego.

ASO NECESARIO
A continuacion, detallo siete razones por

las que debemos entender que el drenaje
es un aspecto sumamente importante para
el trabajo agricola.

1. El drenaje protege la base de recursos para la
produccién de alimentos.

En las regiones aridas y semiaridas, puede prevenir
el anegamiento y la salinidad en la zona de las raices
en las tierras de regadio. En las regiones humedas
y subhumedas, el drenaje elimina el exceso de agua
-reduciendo el riesgo de fracaso en las siembras-y
aumenta la libertad de eleccion de cultivos vy varie-
dades. Asimismo, en las regiones templadas, permi-
te la recuperacion de las dreas anegadas y optimiza
las condiciones de crecimiento de los cultivos.

2. El drenaje sostiene e incrementa el rendi-
miento y los ingresos rurales.

En el drea experimental de UASD Islampur/De-
vapur, en el proyecto de Krishna Superior, Kar-
nataka, India, la intensidad del cultivo, después
de la instalaciéon de sistemas de drenaje subte-
rraneo, aumentd de 81% a 156%; el rendimiento
de algodén aumentd de 0,67 a 0,96 ton/ha; vy
el rabi/arrozal de verano subié de 3 ton/ha a 4
ton/ha (Proyecto de Red Indo-Holandés/IDNP,
2003). En Egipto, un programa de monitoreo a
nivel nacional, reveld que los rendimientos de
todos los cultivos aumentaron, incluso mas de
lo esperado, aungue los cultivos individuales re-
accionaron de manera diferente (Ali et al.,, 2001).
Esto estd en concordancia con la investigacion
realizada en la zona piloto de Mashtul, donde
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el aumento fue de 10% para el arroz, 48% para el
berseem, 75% para el maiz y mas del 130% para
el trigo (Abdel-Dayem y Ritzema, 1990). Estos in-
crementos en el rendimiento pueden atribuirse,
por un lado, a la disminucion de la salinidad del
suelo vy, por otro, al efecto de las mejores condi-
ciones de agua y de aire en el area de las raices,
y a la mejora de los insumos agricolas. A escala
nacional, los valores de la produccion bruta au-
mentaron en 500-550 € por hectarea; los ingre-
sos agricolas netos anuales de la explotacion tra-
dicional aumentaron en 375 € por hectarea en las
zonas no salinas, y en 200 € por hectarea en las
zonas salinas.

3. El drenaje protege la inversidon en riego.

El saneamiento y la salinizacidon son una grave ame-
naza para los 95 millones de hectadreas de regadio
en la India. Alrededor de 8,6 millones de hectareas
yva estan afectadas por la sal y también por el agua
de riego, considerando que, incluso, aungue esta
sea de buena calidad, aporta una gran cantidad
adicional de sales.
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Por ejemplo, en Rajasthan, el canal IDNP desvia el
agua para irrigar 7 millones de hectareas de tie-
rras agricolas. Aungue la calidad del agua es bue-
na (ECi = 0,4 dS/m), este canal (con un caudal de
510m3/seg) aporta 8 toneladas de sal por minuto.
De esta manera, el equivalente de un camion lleno
de sales es vertido en Rajasthan cada minuto.

4. La infraestructura de drenaje es util tanto para
poblaciones rurales y urbanas, como para la in-
dustria.

Los desagues y el agua de drenaje pueden ser uti-
lizados como fuente de agua, no solo en el area
misma sino, también, aguas abajo. Sin embargo, a
menudo, los desaglies también sirven para eliminar
las aguas residuales de los asentamientos rurales,
de las ciudades y de las industrias, con graves con-
secuencias negativas para la calidad del agua.

5. El drenaje protege vidas humanas y ayuda a
evitar inundaciones y altos niveles de agua sub-
terranea.

Este tipo de problemas se presenta en las regio-
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nes humedas, pero también ocurre en las aridas y
en las semidridas. Por ejemplo, como resultado de
la filtracion excesiva del canal del INDP (en el relle-
no), algunas aldeas tuvieron gque ser abandonadas
debido a la inundacién en el norte de Rajasthan,
cerca de Hanumangarh (IDNP, 2003). En el valle
de Ica, también hay sefiales de contaminacion del
agua subterrdnea: concentraciones de NO3, con
valores que exceden los maximos recomendados
por la UE (Hepworth et al, 2010). Es poco pro-
bable que estas concentraciones de nitrato repre-
senten un peligro para la salud en este momento,
pero a menos que se controle debidamente la po-
lucioén, la contaminacion aumentara en el futuro vy,
potencialmente, a niveles riesgosos.

6. Los servicios de drenaje mejoran las condicio-
nes de salud, al reducir o eliminar las enfermeda-
des transmitidas por vectores relacionados con
el agua.

Por ejemplo, el Sistema de Irrigacion Dez, en Iran,
muestra gue las medidas de ingenieria aplicadas
para la eliminacidon de agua estancada, resultaron
ser la opcidon mas sostenible para controlar las en-
fermedades transmitidas por vectores vinculados

al recurso hidrico (principalmente esquistosomiasis
o bilharzias, en un area de riego en Irak). Aunque la
falta de mantenimiento reduce su eficacia a lo largo
de los afos.

7. El drenaje y la proteccidn de la calidad del agua.
Las sales suministradas por el agua de riego deben
ser evacuadas para sostener la agricultura de re-
gadio, por lo tanto, se necesita cierta cantidad de
‘sobrerregadio’. A menudo, el requerimiento de lixi-
viacidén es menor que la eficiencia de la aplicacion
al campo de riego (maximo 60% para métodos de
riego superficial, 75% para rociadores y 90% para
riego por goteo). En un buen sistema de riego ope-
rado, la eficiencia de lixiviacion sera del 15% al 30%
(= factor de concentracion entre 3y 7), dependien-
do del tipo de suelo (EI-Guindy, 1989). Por ejemplo,
la practica habitual en vifledos en la provincia de El
Cabo, Sudafrica, es incluir una fraccion de lixivia-
cion al 10% en las aplicaciones de riego (De Clercqg
et al, 2009). Los esfuerzos por una eficiencia de
riego aun mayor, pueden ser contraproducentes.
Aqui, en las zonas aguas abajo del valle, los peque-
Aos agricultores -que para regar sus vifiedos han
venido utilizando aguas subterraneas poco profun-

La infraestructura de drenaje es iitil tanto para poblaciones rurales y urbanas, como para la industria.



das, durante generaciones-, saben por experien-
cia, que sus pozos se vuelven salinos (Hepworth
et al,, 2010).

EL DRENAJE ES DIFERENTE

He planteado siete razones de por qué el drenaje
es necesario; ahora voy a explicar siete razones por
las cuales tiene mucha menos atencion que la irri-
gacion. No es porque sea mas complicado o mas
caro; se debe, sobre todo, a razones institucionales.
Vamos a sefialar por qué el drenaje es diferente.

1. El drenaje esta al final de la tuberia.

El agua de drenaje, proveniente de diferentes lo-
caciones o instalaciones, viene con diferentes ca-
racteristicas. El agua de poca calidad debera ser
separada de aquella con buena calidad. Si el agua
de drenaje no es adecuada para ser reutilizada,
deberd ser ubicada en un pozo de agua de baja
calidad. Hay muchos factores a considerar cuando
se determinan las limitaciones para el manejo de
agua de drenaje agricola superficial o subsuper-
ficial; por ejemplo: volumen y calidad, fluctuacio-
nes en el caudal y concentraciones quimicas (Ma-

Twisier Parran 2000
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dramootoo et al, 1997). El drenaje se encarga de
limpiar el ‘desastre’ que otras actividades agricolas
ocasionan; aun cuando el proceso de irrigacion es
bueno, este trae consigo una gran cantidad de sa-
les, como el costo oculto que los productores tie-
nen que pagar.

Por ejemplo, en Andhra Pradesh, India, la descarga
de drenaje para filtrar estas sales es baja (alrede-
dor de 1,0 mm/d), pero la salinidad del agua drena-
da es alta (entre 1,9 a 8,2 dS/m), restringiendo su
reutilizacion (IDNP, 2003).

2. La implementacidén de reglas y regulaciones es
dificil.

Generalmente, los sistemas de drenaje son disefa-
dos para situaciones de lluvias extremas que solo
ocurren cada uno, dos, cuatro o diez afios. La acu-
mulacion de las sales es un proceso lento. De otro
lado, si un cultivo no recibe suficiente agua, la co-
secha sufrird directamente.

Mientras que la irrigacion es una necesidad de hoy,
el drenaje es un problema gue puede ser resuel-
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to mafana. Otro aspecto es que una vez que el
drenaje ha sido proporcionado, la exclusion de be-
neficios y el cumplimiento de las contribuciones
financieras se tornan dificiles, si no imposibles, a
nivel de la cuenca. Un caso relacionado a ello fue
el establecimiento del area piloto de drenaje en
Lakhuwali, en Rajasthan, que sufrid retraso porque
los productores no lograban ponerse de acuerdo
sobre la ubicacion de los desagles.

3. En sistemas de irrigacién a pequeia escala, el
drenaje es siempre un esfuerzo conjunto.

La infraestructura hidraulica en condiciones ari-
das y semiaridas, se basa tradicionalmente en el
suministro del recurso hidrico. La eliminacion del
exceso de agua requiere una infraestructura com-
plementaria que, invariablemente, sirve a una mul-
titud de usuarios, por ende, el drenaje requiere la
cooperacion de todos los interesados, lo que a la

vez, dificulta su organizacion. Los estudios de caso
realizados en Egipto, India, Pakistan y Vietnam,
muestran gue los productores estan dispuestos a
colaborar pero que, a menudo, hace falta un marco
organizativo adecuado (Ritzema, 2009).

Por ejemplo, en el area piloto de Angrau, en Ko-
nanki, Andhra Pradesh, el tamafio promedio de
las fincas es de 1,2 acres. El espacio entre drena-
jes varia de 30 a 50 metros, con lo que siempre
se logra beneficiar a mas de una parcela. De igual
manera, en el delta del Nilo, en Egipto, el tamafio
promedio de una parcela es de 0,4 ha y el espa-
ciamiento de los drenajes comprende de 15 me-
tros a 60 metros, por lo que el sistema de drenaje
sirve siempre para mas de una parcela (Abdel-
Dayem and Ritzema, 1990).

4. Los limites de las unidades de drenaje, gene-
ralmente no coinciden con los limites de las uni-
dades de riego.

Lo mismo sucede respecto al drea directiva, al &rea
de la cuenca de captaciéon y a nivel de campo. Por
lo tanto, la configuracion institucional existente, a
menudo basada en la disposicion del sistema de
riego, tiene que ser modificada tan pronto como
se introduce el drenaje en la zona.

En India, el sistema de irrigacion es organizado
por los departamentos de riego del Estado; a ve-
ces, con unidades de drenaje separadas. Se ha es-
tablecido Autoridades de Desarrollo de Canales
(CADA) para comandar el riego respectivo.

5. La eliminacién del agua de drenaje impacta de
diferentes maneras.

El agua drenada que es devuelta al rio -de don-
de originalmente fue desviada para ser agua de
riego- no solo tiene un mayor contenido de sales,
sino que regularmente estd contaminada con resi-
duos de fertilizantes, pesticidas y aguas residuales
de pueblos, ciudades e industrias. Mientras que los
usuarios rio arriba se benefician de la eliminacion
de residuos, los usuarios rio abajo o la comunidad
en su conjunto, asumen el costo. Esto requiere una
regulacion estatal (Roest et al., 2006).

Las pérdidas de nitratos a través del sistema de
drenaje subterrdneo en una granja cerca a Bolog-
na, en el norte de lItalia, fueron monitoreadas du-
rante tres anos (Rossi et al. 1991). Se encontrd una
relacion entre la merma de nitratos y la cantidad
de agua evacuada a través del sistema de drena-
je; las mayores pérdidas se registraron durante el
invierno y a inicios de la primavera, cuando el dre-
naje estuvo en su punto mas alto.

*Fragmento de la ponencia “Drenar para ganar: gestion de la salinidad en tierras de regadio”. XIX Simposio
Internacional sobre la Uva de Mesa, SIUVA Sur. 15 y 16 de julio de 2015 (Ica, Per).
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La tasa anual de pérdidas de nitrato de 214 Kg NO/
Ha (50 kg N/ha), indica una importante contribu-
cion a la eutrofizacion (es decir, el enriquecimiento
qguimico) de las aguas superficiales. Debido a que
estas pérdidas fueron altas, en comparacion con
la cantidad de fertilizante aplicado (150 kg N/ha),
reconsiderar las practicas agricolas -tiempo, ve-
locidad, forma y ubicacién de las aplicaciones de
fertilizantes nitrogenados- podria ser una forma
de reducir los efectos negativos.

6. Alta inversion al inicio versus beneficios a lar-
go plazo.

Aunqgue los costos de inversion en drenaje repre-
sentan solo una fraccion de la inversion en infraes-
tructura de riego (usualmente entre el 10% vy el
30%), se considera gue son costos altos y que los
beneficios suelen verse a largo plazo. La saliniza-
cion, generalmente es un proceso lento, y los agri-
cultores de subsistencia normalmente no tienen
los recursos para invertir en la proxima generacion.
{Se podria compartir los gastos? En India, las in-
versiones en drenaje de superficie son, en general,

MAESTRANZA

Maestranza Metalmecanica SRL
Pargue Industrial #382 lca - Pend

Telefax: 056-214338

realizadas por el Gobierno; las contribuciones de
los productores son pequefas.

El sistema de drenaje subterraneo, instalado en el
Comando de Chambal en Rajasthan, demandd un
costo de instalacion de US$815/ha vy tiene una tasa
interna de retorno del 28%. La tasa de retorno de in-
version, para el agricultor, es de alrededor del 240%.

7. Reutilizacién del agua drenada.

La eficiencia del riego suele ser baja; el drenaje re-
coge el exceso de agua gue puede ser reutilizado.
Aungue el agua de drenaje de las tierras irrigadas
tiene una mayor concentracion de sales, compara-
da con el agua que se uso originalmente para re-
gar, la calidad puede ser lo suficientemente buena
para ser reutilizada en zonas aguas abajo.

El agua drenada puede suplir los recursos de agua
fresca, algunas veces solo luego de haberla mez-
clado. La pregunta es como organizar este proce-
so: den una finca, proyecto agricola o a nivel de una
cuenca?
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POR BUEN CAMINO

Aunque las vicisitudes climaticas inesperadas nos jugaron en contra, los perjuicios no fueron
tan significativos para el desarrollo de la campana 2016-2017. El rubro viticola supo salir
adelante con su produccion y sus envios dirigidos a los mercados comerciales que aprecian
nuestra uva de mesa. Los datos estadisticos que presentamos a continuacion, permiten
demostrar que se consiguieron buenos resultados, a pesar de la adversidad.

PERU: EXPORTACION DE UVA DE MESA

PERU: EXPORTACION DE UVA DE MESA POR DESTINO
EN VOLUMEN (KG) POR DESTINO CAMPARNA 16/17*
DESTINO CAMPANA 16/17*
Estados Unidos 92 629 796
- Otros (49 paises)
China 53 631 593 18% Ectados Unid
Holanda 37 384 442 Ripeiviins
Reino Unido 11 832 325
Tailandia 11713992
X Corea 2% =
Rusia 9226 828 Indonesia 3% =
Meéxico 8704 532 México 3% —
. Rusia 3%
Indonesia 8365 624 Tailandia 4%
Corea 7630253 Reino Unido 4%
Otros (49 paises) 51 850 685
TOTAL 292 970 070

Fuente: SUNAT
Elaboracién: PROVID

*Datos hasta el 19/03/17
**La campana se desarrolla de agosto 2016 a julio 2017

PERU: EXPORTACION DE UVA DE MESA
POR PRINCIPALES VARIEDADES

PERU: EXPORTACION DE UVA DE MESA CAMPANA 16/17*
EN VOLUMEN (TM) POR VARIEDAD

VARIEDADES CAMPARNA 16/17* (tn)

Red Globe 169 669 9 Otras variedades (40)
p 18,2%

Sugraone Seedless 33 396,3

Crimson Seedless 25127,4 Sweet Celebration

Flame Seedless 15634,1 1, 5/)

Thompson Seedless 88779 Thompszog;eedless/
Sweet Celebration 5027,1 H s °d|
Otras Variedades (40) 57 200,3 e
TOTAL 314 932,9

Crimson Seedless
Fuente: SUNAT 8%
Elaboracién: PROVID

*Datos hasta el 19/03/17
**La campana se desarrolla de agosto 2016 a julio 2017

Red Globe

53%

Sugraone Seedless
10,6%
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ING. AGR. SADY GARCIA, EXPERTO EN SUELOS Y FERTILIZACION, DE LA UNALM:

“TENEMOS RECURSOS
PARA LA PRODUCCION DE
FERTILIZANTES EN EL PAIS”

En dialogo con ProVid Noticias, el especialista senala que es primordial que los métodos
empleados se adecten a las condiciones de nuestras diferentes zonas de cultivo. Habla
también sobre el proyecto de fertilizantes alternativos que lidera.

B Qué avances se han dado respecto a la uva

de mesa?
En los ultimos 10 afios, el Perd ha vivido un

incremento notable en lo que se refiere a este
cultivo. Todas las variedades de uva de mesa son im-
portadas, por lo tanto, hemos comenzado a utilizar
un fertilizador en paguete, importado de Chile, de
California, de Sudafrica, etc. En esta Ultima década,
hemos sido testigos de cémo la tecnologia impor-
tada se ha ido adaptando, adecuando y mejorando
conforme a la realidad peruana. Los avances mas im-
portantes son la adecuacion de las dosis -entiéndase
la reduccion-, el diagnodstico de suelos y el diagnosti-
co de la planta, para planificar la fertilizacion.

éCudl es el método adecuado de fertilizacién en el
pais?

El Perd es complejo. Un caso puntual: la costa central
v la costa sur tienen un clima templado célido, de ma-
nera gue en zonas productoras como Ica, Chincha,
Barranca, incluso Trujillo, se fertiliza durante unos seis
meses para obtener una sola cosecha anual. A partir
de Lambayeque, las regiones productoras tienen la
temperatura mas alta, por lo tanto, la velocidad de
crecimiento de la planta es tan rapida, que se puede
hacer dos campanfas de cosecha al aflo. Entonces, no
se puede fertilizar uvas en Ica o en Chincha, de la
misma manera como se hace en el norte. Los ren-
dimientos del norte son mas altos, pero cuando se
tiene un clima mas calido, se tiene que ser mas cui-
dadoso para evitar los excesos de fertilizador. éCudl
es el mejor método? Uno tiene que determinar qué
tan rapido crece la planta y qué tan fuerte es; el calor
tiende a hacer que las plantas de uva se vuelvan muy
vigorosas y, por lo tanto, se debe ser mas cauto en
manejar las dosis del fertilizador.

En el caso del productor local, éusamos métodos
propios o aplicamos una metodologia extranjera?
Creo que nos hemos basado en informacion recibi-
da del extranjero. Partamos de que la uva no es un
cultivo peruano y que las variedades de mesa mas
comerciales, que tienen mas o menos 15 afios con
nosotros, llegaron con paguetes tecnoldgicos. Lo
gue si es cierto, y se ha hecho mucho, es que se ha
procedido a validar, adaptar y modificar todos esos
paguetes tecnoldgicos para que respondan a nues-
tra realidad. La costa tiene condiciones climaticas




excepcionales para la produccion de uva gue no tienen
zonas mas templadas o regiones de una latitud mayor;
somos uno de los pocos paises que produce uvas de
exportacion en la region tropical.

éComo esta afectando la situacidon de lluvias intensas
al proceso de fertilizacién?

Lo gue esta viviendo nuestro pais, este afilo en particu-
lar, es una situacion que se dio hace 20 o 25 afios y, por
ello, no se tiene un plan de respuesta. Lo gque se debe
hacer es observar, reconocer qué estd pasando y docu-
mentar. El tema de la lluvia excesiva afecta, porque crea
condiciones climaticas que promueven las enfermeda-
desy las infecciones. También puede afectar porque es
mas facil que se laven los nutrientes; esto es especial-
mente claro en el norte, cuando se tiene episodios de
lluvia gue duran toda una noche, lo que hace posible
gue la fertilizacion acumulada y destinada para los cul-
tivos pierda efectividad, por lo que habria que volver a
fertilizar. Por otro lado, tener precipitaciones significa
un ahorro en el costo del agua, entonces los planes de
riego se modifican en funcion de la cantidad de lluvia,
y como la mayoria de sistemas de produccién de uvas
estd integrando la fertilizacion a través del sistema de
riego, regar menos también implica desarrollar una
nueva estrategia para la fertilizacion.

éSe estd realizando investigaciones al respecto?

Hay diagndsticos realizados por muchas empresas
productoras; hay consultorias. Pero creo gue hay poco
esfuerzo de parte del empresario para convertir este
punto en una tematica de investigacion. En el Perd, no
hay un sistema implementado para que algunas ins-
tituciones o grupos de empresarios viticolas, cuenten
permanentemente con el asesoramiento de una uni-
versidad o de la academia. La ultima vez que se repor-
td un evento de esta magnitud, fue en 1998, casi 20
afos atras; sin embargo, no se tiene un registro, ni do-
cumentacion, de qué tan severo fue, y solo se tiene re-
ferencias puntuales de que redujo mucho la carga vy el
rendimiento de las plantaciones de uva, pero no hemos
generado suficiente informacion al respecto.

éCudl es la situacién del uso de los fertilizantes en el
pais?

Es una situacion bastante particular. En el tema agricola,
SomMos casi netamente dependientes del exterior en tér-
minos de fertilizantes; importamos casi todo en cuanto
a nitrégeno, a fosforo, a potasio. Y si bien tenemos altos
rendimientos y somos exportadores de uva, ser depen-
dientes de esos insumos nos genera una fragilidad. En-
tonces, solo hay una forma de hacerlo sostenible: tratan-
do de optimizar, al maximo, el uso de todos los recursos.

El uso adecuado de los fertilizantes pasa por tener
muy bien estudiados los recursos que tenemos: nues-

El manejo de la fertilizacion y del riego es fundamental para la
produccion eficiente de la vid de mesa.

tro clima -y documentarlo-, nuestros suelos; evaluar,
permanentemente, la respuesta de la uva a los pla-
nes de fertilizacion y de riego que aplicamos. Creo
que eso es lo que se viene en nuestra agricultura, no
solo en la uva: vamos a enfrentarnos a un entorno en
el que debemos ser mas eficientes y tener un mane-
jo éptimo de los recursos.

¢El Perui esta en capacidad de proveer fertilizan-
tes?

Tenemos recursos para producirlos, tenemos gas
y petrdleo, pero nos hemos enfrentado siempre al
costo de estas fuentes de energia, que tienen un
impuesto alto; por eso, muchas veces es mas eco-
nomico importar fertilizante de Rusia o de Ucrania
gue producirlo en el Perd. Tenemos todo lo necesa-
rio para comenzar, masivamente, la produccion de
fertilizantes en nuestro pais, lo que quiere decir que
es una decision politica, gue comencemos a aprove-
char nuestros recursos para ser un pais que pueda
autoabastecerse en fertilizantes.

éHay alguna investigacién en curso para desarro-
llar un fertilizante peruano?

Si. En la UNALM tenemos un programa llamado
“Desarrollo de fertilizantes alternativos” y su objeti-
vo fundamental es utilizar residuos o recursos poco
explotados de la agroindustria, y convertirlos en
productos fertilizantes. Lo estamos trabajando en
la universidad, en cooperacion con empresas como
San Fernando, y con algunas empresas mineras que
tienen recursos como el silicio y el calcio. Nos en-
contramos en el tercer afio. Hemos hecho varios en-
sayos de campo, ensayos de invernadero, y para el
2018 deberiamos comenzar a liberar o apoyar a las
empresas a liberar los primeros productos comer-
ciales. Este grupo estd integrado por colegas del
Departamento de Suelos, profesores, estudiantes de
maestria y de pregrado.
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SALON EXPORTADOR

La Asociacion de Productores y Exportadores de Uva de Mesa del Pert fue parte de la
delegacion peruana que represento nuestra vasta oferta de productos hortofruticolas; en esta
oportunidad, se realizaron negocios por mas de US$200 millones. El lanzamiento de la marca
Superfoods Pert se dio en el marco de este gran evento internacional,

cion internacional de nuestros alimentos de expor-
tacion. Esta responde a las nuevas tendencias entre
los consumidores y la preocupacion por estilos de
vida mas saludables.

Estdn caracterizados por sus apreciables propieda-
des nutritivas, antioxidantes y energizantes. Chiri-
moya, guanabana, licuma, mango, uva, mandarina,
arandano, esparrago, brocoli, palta, granada, cacao,
asi como quinua, kiwicha, cafihua, maca, yacon,
castafa, algarrobo, sacha inchi, maiz morado, camu
camu, anchoveta, entre otros, son los superalimen-
tos promocionados.

el 8 al 10 de febrero, la tradicional feria
con sede en Berlin, recibié aproxima-
damente a 70 mil visitantes de todo el
mundo, interesados en la vasta y coti-
zada oferta de alimentos frescos proveniente de
diferentes pafses productores.

El estand peruano fue visitado por mas de 6 mil
clientes internacionales, quienes tuvieron contac-
to directo con las empresas peruanas proveedoras
de uva de mesa, arandanos, palta, granada y otras.
La marca Superfoods Peru fue lanzada por el Min-
cetur, a través de PromPeru, con el fin de iniciar
una nueva etapa en lo que se refiere a la promo-
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